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Mark Garrett, Chief Executive 

Daniel Shook, Chief Financial Officer 
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Borealis auf einen Blick

ÅFührender Anbieter innovativer, hochwertiger 

Kunststoffe   

ÅEntwicklung unseres Basischemikaliengeschäfts  

ÅMehr als 40 Jahre Erfahrung

ÅEinzigartige Borstar® Technologie für die Entwicklung 

maßgeschneiderter Polyolefin-Lösungen, die den 

Anforderungen der Kunden entsprechen 

Å5.400 Mitarbeiter in rund 20 Ländern

ÅEigentümerschaft 64% IPIC / 36% OMV

ÅJoint Venture im Nahen Osten und in Asien: Borouge 

(Abu Dhabi)
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Borealis und Borouge Standorte
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Bekenntnis zu Value Creation through 

Innovation sichert zukünftiges Wachstum  

óMassenwareô-Weg

Rohstoff Olefine Polyolefine Verarbeiter Verbraucher Konsument

Abbau

Recycling

Verwertung

óValue Creationô-Weg

Rohstoff Olefine Polyolefine Verarbeiter Verbraucher Konsument

Abbau

Recycling

Verwertung
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Wir liefern Lösungen aus Polyolefinen  

hochwertige

Verpackungen

Infrastruktur 

Automobile
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éund bei Basischemikalien   

phenol & acetone

Melamin Pflanzennährstoffe

Rohstoffe und OlefinePhenol und Aceton
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Gerade in schwierigen Zeiten müssen wir 

uns besonders unserer Werte besinnen

Höher hinaus Nimblicity
TM

Verantwortung Respekt

Wir sind gute 

Nachbarn, wo immer 

wir tätig sind

Wir arbeiten gemäß 

hohen ethischen 

Grundsätzen

Wir sind führend in 

Gesundheit, Sicherheit 

und Umwelt

Wir beziehen 

Mitarbeiter ein und 

gehen aufrichtig 

miteinander um

Wir arbeiten 

zusammen, helfen und 

fördern einander

Wir sind ñEin 

Unternehmenò ï

bauend auf Vielfalt

Wir gewinnen durch 

Innovation und 

persönlichen Einsatz

Wir leisten, was wir 

versprechen - und 

noch ein bisschen 

mehr

Der Erfolg unserer 

Kunden und 

Eigentümer ist unser 

Anliegen

Wir sind fit, flink und 

flexibel

Wir schaffen Chancen 

und nutzen sie

Wir suchen intelligente 

und einfache 

Lösungen
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Ergebnisse (2008/Q4) und 
Investitionen
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Sicherheitsperformance konstanter als 

in früheren Jahren  
TRI Häufigkeit 1996 - Dezember 2008 YTD, eigene vs. Kontraktoren
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Rohstoffpreise brachen am Jahresende 

ein...

USD per EUR per

Brent barrel barrel

Q4 2008 average 58 44

Q3 2008 average 117 (-51%) 78 (-44%)

Q4 2007 average 89 (-35%) 61 (-28%)

2008 average 99 67

2007 average 73 (+36%) 53 (+26%)

USD per EUR per

Naphtha tonne tonne

Q4 2008 average 364 277

Q3 2008 average 962 (-62%) 640 (-57%)

Q4 2007 average 803 (-55%) 554 (-50%)

2008 average 790 538

2007 average 676 (+17%) 493 (+9%)

Current period vs previous period change in brackets
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... und PO-Preise folgten, was zu negativen 

Margen im vierten Quartal führte 

EUR per tonne PE PP

Q4 2008 average 1,036 976

Q3 2008 average 1,522 (-32%) 1,310 (-25%)

Q4 2007 average 1,274 (-19%) 1,249 (-22%)

2008 average 1,290 1,175

2007 average 1,236 (+4%) 1,211 (-3%)

Current period vs previous period change in brackets
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Kennzahlen ïQ4 2008

1,610

1,346 
(-16%)

Q4/07

Q4/08

Net Sales (MEUR)

28

-199

Q4/07

Q4/08

Operating Profit (MEUR)

58

-122

Q4/07

Q4/08

Net Profit (MEUR)

64

93

Q4/07

Q4/08

Reduction/(Increase) in Net Debt (MEUR)
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Kennzahlen ïGesamtjahr 2008

6,350

6,697 
(+5%)

2007

2008

Net sales (MEUR)

451

163 
(-64%)

2007

2008

Operating Profit (MEUR)

533

239 
(-55%)

2007

2008

Net Profit (MEUR)

(7)

(453)

2007

2008

Reduction/(Increase) in Net Debt (MEUR)
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Auswirkungen der Wirtschaftskrise auf 

Kapitalrendite (ROCE)  

2%
3% 3%

11%
12%

17%

22%

9%

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008
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Verstärkter Anstieg der Nettoverschuldung 

durch Investitionen in Wachstumsprojekte

Gearing 27 % 47 %

(633)

(1,086)

(123)

(480)

(110)

(174)

434

(1,350)

(1,150)

(950)

(750)

(550)

(350)

(150)

2008
Opening Net 

Debt

EBITDA Working Capital Capital 
Expenses

Dividends Taxes and 
Financial Items

2008
Closing Net 

Debt

MEUR
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Investitionen in Europa

ÅBurghausen, Deutschland: Inbetriebnahme der    

Borstar® PP 2G-Anlage

ÅStenungsund, Schweden: Low Density PE-

Anlage geplanter Start Ende 2009 

ÅSchwechat, Österreich: Vier-Reaktor 

Konfiguration der PP-Anlage abgeschlossen und 

Borstar® PP-Pilotanlage nach Plan für 

Inbetriebnahme 2009

ÅLinz, Österreich: Spatenstich für internationales 

Innovation Headquarters  
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Expansion im Nahen Osten und in Asien

ÅGute Performance von Borouge, 

Fortsetzung erfolgreicher Entwicklung 

im Nahen Osten und in Asien  

ÅBorouge 2 auf gutem Weg für Start-up 

2010, Produktionskapazität von 600.000 

t/J PE auf 2 Millionen t/J PE und PP 

ÅSpatenstich für zwei neue Logistik-Hubs 

in Shanghai und Guangzhou, China

ÅNeue Kompounding Unit für Shanghai 

geplant 

ÅMachbarkeitsstudie für Borouge 3 mit 

Kapazitätserweiterung von 2,5 Millionen 

t/J  
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Entwicklung unseres Basischemikaliengeschäfts

ÅErfolgreicher Turnaround des Melamin- und 

Pflanzennährstoffgeschäfts in Österreich und 

Deutschland  

ÅVerkauf von Geschäft und Operations (AMI 

Italy) in Castellanza, Italien

ÅAktive Teilnahme am ersten Komplex der 

neuen  Chemicals Industrial City 

(Chemaweyaat) in Abu Dhabi, VAE

ÅErstellung einer Machbarkeitsstudie für 

Pflanzennährstoff-Großanlage in Usbekistan


